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El dos por uno energético en las cor

Los nuevos fondos para sustituir calderas, tejados o envolventes permiten descarbonizar edificios con

BEATRIZ COUCE
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Las reformas integrales en los
edificios que usan combustibles
fosiles para la calefaccion y el
agua caliente o que precisan aco-
meter nuevos aislamientos em-
piezan a ganar terreno en Ga-
licia. Los grandes proyectos de
eficiencia y ahorro energético,
hasta ahora mas frecuentes en
la industria, dan el salto a las co-
munidades de vecinos, que obtie-
nen con estas actuaciones bene-
ficios por partida doble. Por un
lado, cuentan con distintas op-
ciones de financiacion, fondos
y subvenciones que permiten a
los vecinos mejorar sus inmue-
bles con rebajas de mas del 70 %
de la inversion; y por otro, posi-
bilitan recortes de hasta el 50 %
en los consumos.

Lo saben bien los 52 propieta-
rios de un edificio de la vigue-
sa calle Pi y Margall, que aco-
meten desde el pasado agosto
los trabajos para sustituir la cal-
dera —del ano 1974— que uti-
liza gas para la calefaccion y el
agua caliente comunitaria. «Te-
niamos muchos problemas con
la sala de calderas, con un mon-
ton de fugas, tubos de hierro muy
oxidados...», explica Gustavo Pe-
laez, presidente de la comunidad.
Tras ponerse en contacto con la
empresa Energanova —grupo al
que pertenece Envoltia, especia-
lizada en rehabilitaciones ener-
geticas integrales—, se decan-
taron por un proyecto ambicio-
so, tanto desde el punto de vista
de ejecucion de los trabajos co-
mo por su dotacion economica.

Los expertos de la empresa
fueron claros y aconsejaron a los
vecinos optar por una actuacion
mayuscula, tanto desde el punto
de vista economico, que rondaba
el millon de euros de inversion,
como por los trabajos precisos.
La solucion planteada fue el cam-
bio total de la sala de calderas pa-
ra poner en marcha una instala-
cion de geotermia,
una tecnologia que
aprovecha la tem-
peratura constan-
te del subsuelo pa-
ra climatizar el edi-
ficio. Su ejecucion
implica la perfora-
cion de 25 pozos, a
50 metros de profundidad, en los
garajes del inmueble.

«Nos aconsejaron sobre una
subvencion que iba a salir, que
era de los fondos Next Gene-
ration, con la que nos podian
conceder 670.000 euros», afir-
ma Gustavo Pelaez. La empre-
sa, que se encargo de toda la tra-
mitacion del proyecto, realizo
después unos ajustes, de forma

que el presupuesto final fue de
890.000 euros. La luz verde a la
ayuda lleg0o, posibilitando que
los vecinos unicamente tengan
que hacer frente al 25 % de la
inversion.

Aunque para empezar los tra-
bajos la comunidad solicitd un
préstamo —repartido en forma
de derrama entre todos los pro-
pietarios—, la idea que manejan
los vecinos es usar pronto el aho-
I'TO economico que van a lograr
con la nueva instalacion para ha-

Con la nueva instalacion
« de aerotermia, los vecinos
prevén rebajar el consumo en
un 80 %, y la factura
economica, en un 50 %»

cer frente a su financiacion. «Sin
incrementar las cuotas de la co-
munidad», anade el presidente.

Las cifras que manejan no son
menores, ya que esperan reducir
en un 80 % el gasto en kilovatios
para la calefaccion y el agua ca-
liente en cada vivienda, y con-
seguir ahorros economicos en
la factura mensual de entre un

50 y un 60 %.

Recta final de los

trabajos. En la viguesa
calle Pi y Margall, los
propietarios de 52
viviendas sustituyen su
caldera de gas por otra de
aerotermia. M. MORALEJO

La subvencion lograda con los
fondos europeos no ha sido el
unico incentivo conseguido con
la materializacion de este proyec-
to. De hecho, la obra, que comen-
z0 en agosto, tiene que finalizar
antes del proximo 31 de diciem-
bre para que los propietarios de
las viviendas puedan beneficiar-
se de ventajas fiscales. «Cada ve-
cino se va a poder deducir la in-
version proporcional que le co-
rresponda a cada piso en su de-
claracion de la renta», explica
el presidente de la comunidad.

Certificados CAE

Otro de los modelos que posibi-
litan la materializacion de mejo-
ras de eficiencia en el Aambito re-
sidencial son los dertificados de
ahorro energético (CAE). Empre-
sas, comunidades de vecinos e in-
cluso viviendas particulares pue-
den obtener ventajas economi-
cas poniendo en marcha proyec-

tos de descarbonizacion de sus
consumos. Aunque la mayoria de
los planes que estan benefician-
dose de este sistema son gran-
des empresas e industrias, tam-
bién los propietarios de pisos y
casas pueden hacerlo.
Alrededor de 800 companias
comercializadoras de gas y elec-
tricidad, asi como los operado-
res al por mayor de productos
petroliferos y gases licuados del
crudo, tienen que realizar apor-
taciones al Fondo Nacional de

Los certificados de ahorro
« energético también
permiten monetizar los
proyectos de eficiencia en el

ambito residencial»

Eficiencia Energética (FNEE), a
través de unas cuotas que fija el
Gobierno en funcion de sus ven-
tas. E1 85 % de esas obligaciones
pueden ser satisfechas con CAE,
documentos que equivalen a un
ahorro de un 1 kilovatio. Como
ejemplo, si en una casa se pone
en marcha un proyecto de efi-
ciencia energetica —cambiando
la envolvente, sustituyendo ven-

tanas o la iluminacion, o instalan-
do un sistema de aerotermia—y
se logran ahorros de unos 12.000
kilovatios al ano, su propietario
podra vender esos certificados a
las comercializadoras y rentabi-
lizar su inversion.

El obstaculo que tiene este sis-
tema es que, para monetizar los
CAE, se precisa agrupar 30.000
kilovatios al afio de ahorro, pe-
ro el maximo al que se suele lle-
gar en el ambito residencial ron-
da los 12.000. Existe, sin embar-
go, una formula pa-
ra que sus ventajas
econOmicas lleguen
a los eslabones mas
pequenos de la ca-
dena: a traves de em-
presas especializadas
que compran los cer-
tificados a los instala-
dores que acometen las obras en
las viviendas, y que pueden apli-
carles a los propietarios esos des-
cuentos ya cuando les presenten
los presupuestos. Las platafor-
mas, sumando los pequefios aho-
rros de los particulares, pueden
alcanzar los 30.000 kilovatios mi-
nimos. Todos ganan con este sis-
tema, aunque el desconocimien-
to sigue siendo su mayor freno.
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nunidades de vecinos

| ahorros de hasta el 70 % de la inversion y minimos consumos

Un grupo gallego, experto en proyectos
energéticos integrales, que se ocupa de
toda las fases del desarrollo de las obras

Los hermanos Javier y Vanesa
Méndez Garrido son el director
y la responsable de marketing y
comunicacion del Grupo Energa-
nova Renovables. Con delegacio-
nes en Vigo y Madrid, en la cor-
poracion se integran ademas la
ingenieria Insolgeo; la firma de
mantenimiento y postventa Ser-
mayco, la instaladora Energano-
va y el agente rehabilitador En-
voltia. Este ultimo, especializa-
do en la rehabilitacion energe-
tica integral, y en el que un solo
interlocutor y responsable se en-
carga de todo el proceso para los
clientes. Es una de sus principa-
les senas de identidad, de forma
que asumen desde la redaccion
del proyecto, hasta la gestion de
subvenciones y la ejecucion de
la obra, tanto de la mejora de la
envolvente —fachada, cubierta
0 ventanas— como de las insta-
laciones: calefaccion, ACS, fo-
tovoltaica...

Envoltia se ocupa también de
la gestion de la financiacion de
los proyectos, e incluso acepta
«la cesion de la subvencion co-
mo forma de pago, dado que el
hecho de que la comunidad de
propietarios tenga que disponer
de todo el dinero para ejecutar
la obra puede ser un obstaculo».

Los responsables del grupo ga-
llego —Energanova fue la prime-
ra compania especializada en la
instalacion de sistemas de bom-

Javier y Vanesa Méndez, en las oficinas de Energanova Renovables.

bas de calor combinadas con
autoconsumo fotovoltaico en el
pais— consideran que, a nivel
general, existe conocimiento so-
bre posibles subvenciones para
amparar proyectos de eficien-
cia energética, pero se descono-
ce el resto del abanico de opcio-
nes. Esto es, «deducciones fisca-
les estatales de hasta el 60 % so-
bre la parte no subvencionable;
bonificaciones del IBI que apli-
can en nNumerosos municipios y
mecanismos como los CAE que
ayudan a cerrar el encaje econo-
mico del proyecto».

Para encontrar la mejor finan-
ciacion para los proyectos, la fir-
ma dispone de un departamento
especifico de subvenciones, que
esta al dia de todas las ayudas y

las gestiona de manera gratuita
para sus clientes.

Con el fin de prestar el mejor
servicio, el grupo unicamente
asume diez proyectos de reha-
bilitaciOn energética integral en
el ano, no solo en Galicia, sino
también en otros puntos del pais.

Su experiencia de 15 anos les
lleva a afirmar que actualmente
se van imponiendo las rehabili-
taciones integrales frente a las
parciales. «Es lo ideal para con-
seguir un edificio como nuevoy,
afirman, y afaden que las sub-
venciones premian a las comu-
nidades que apuestan por ese {i-
po de proyectos, ya que a mayor
ahorro energetico —consumo de
energia primaria no renovable—,
mayor porcentaje de ayuda.

«A nivel residencial, la medida estrella
es la instalacion de lIa bomba de calor»

Santiago Gonzalez, consultor de
la empresa gallega Integria, es
uno de los expertos en el siste-
ma de Certificados de Ahorro
Energético (CAE) de la comuni-
dad. Lamenta que siga existien-
do un gran desconocimiento en
la sociedad sobre los fondos a
los que se puede acceder para fa-
vorecer la descarbonizacion en
los hogares. Asi, explica que una
misma actuacion de mejora pue-
de beneficiarse de una subven-
cion —siempre que no proceda
del Fondo Nacional de Eficiencia
Energética— y de los CAE. Por
ello, recomienda analizar bien
cuando se va a poner en marcha
un proyecto, haciéndolo coinci-
dir con posibles subvenciones,
y también preguntar a los insta-
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Gonzalez, en un acto de Cluergal.

ladores que van a acometer los
planes energéticos contratados
si forman parte de alguna red de
agregadores de CAE, ya que asi
podran monetizar esos certifi-

cados aunque no lleguen a los
30.000 kilovatios de ahorro mi-
nimo exigido.

En cuanto a las actuaciones
gue mayoritariamente se estan
llevando a cabo actualmente, no
tiene duda: «En estos momentos,
a nivel residencial la medida es-
trella es la instalacion de la bom-
ba de calor». Sin embargo, existe
otro amplio abanico de proyec-
tos que también pueden conver-
tir su ahorro energetico en CAE.

Asi, la sustitucion de la envol-
vente del edificio, de las venta-
nas, la colocacion de una fachada
ventilada, la adquisicion de elec-
trodomeésticos de alta eficiencia
y la instalacion de una ilumina-
cion led son actuaciones que ge-
neran CAE.

BBVA y Sabadell pasan pagina
y aceleran la guerra comercial
un mes después de la opa

C. ALBA MADRID / COLPISA

Preparados para crecer y ser
rentables. BBVA y Banco Sa-
badell pasan pagina de un ca-
pitulo casi sin precedentes en
la historia empresarial espano-
la. Hoy se cumple un mes des-
de que se conociese el fracaso
del asalto de Carlos Torres a la
entidad pilotada por Josep Oliu,
con apenas un 25 % de acep-
tacion a la opa. La efeméride
queda ya muy lejos a ojos de
los inversores. También de los
propios bancos, con Sabadell
marcando un punto y final en
la fiesta que ayer celebro en el
Palau Sant Jordi de Barcelona
—a la que acudieron mas de
9.000 empleados— y centrado
ya, como BBVA, en recuperar
la normalidad del negocio sin
ese importante condicionan-
te. Seran las cuentas del cuar-
to trimestre —que se publica-
ran a finales de enero— las que
reflejen esa fotografia.

Pero las dos entidades ya han
dado pistas sobre cual sera su
estrategia ahora. Tras 18 me-
ses de intenso trabajo en la red,
BBVA se vuelca de nuevo en los
objetivos de su plan estrategico.
En el se anticipa una rentabili-
dad media del entorno del 22 %
y una eficiencia del 35 %. Pa-
ra ello, la captacion de nuevos
clientes resulta clave y, por eso,
el banco vuelve a poner el foco
en una ofensiva comercial para
crecer en el segmento digital.

A por nuevos clientes

En su web ofrece hasta 760 eu-
ros a los nuevos clientes que
decidan abrir una cuenta onli-
ne, cumpliendo determinados
requisitos. La batalla se trasla-
da también a las sucursales del
Sabadell, que ha tirado la casa
por la ventana con un premio
de hasta 980 euros, con el obje-
tivo de revertir el freno de nue-
vos clientes sufrido estos me-
ses, ante la incertidumbre en
torno al futuro de la entidad.
Las ofertas en crédito tam-
bién se han intensificado, con
llamadas a clientes premium e
incluso a los accionistas, en un
momento en el que recordar el

poder del dividendo también es
vital para hacer olvidar las ten-
siones de estos meses.

Lluvia de dividendos

BBVA ya inici0 el 31 de octubre
su recompra de acciones pen-
diente, por unos 1.000 millo-
nes de euros. Y el 7 de noviem-
bre abono el mayor dividendo a
cuenta de su historia (0,32 eu-
ros por accion), por un total de
1.800 millones. En cuanto reciba
la aprobacion del BCE, pondra
en marcha otra recompra adi-
cional. En total, la entidad pre-
vé disponer de 36.000 millones
para distribuir entre sus accio-
nistas hasta el 2028.

Por su parte, Sabadell se ha
comprometido a repartir hasta
6.450 millones entre dividendo
y recompras de aqui a 2027, tras
elevar en hasta seis ocasiones
sus planes de retribucion des-
de que se lanzo la opa.

Estas estrategias de remune-
racion historicas estan detras de
la evolucion en bolsa de los dos
bancos este mes. Lejos de des-
penarse tras el final de la opa,
los titulos del Sabadell ceden
soloun 1,5 %. Y estarian en po-
sitivo de no ser por el desplome
de mas del 7 % sufrido en las ul-
timas dos sesiones, tras presen-
tar unos resultados que se que-
daron por debajo de lo estima-
do por los analistas. Mucho mas
notable es el comportamiento
de BBVA, disparado un 17 % en
el periodo, tras despejarse las
dudas en torno a una posible
ampliacion de capital, que no
gustaba al mercado.

«La batalla fallida con Saba-
dell no es un punto y final, si-
no un pivote estratégico para
BBVA; el verdadero impulso
vendra del uso inteligente del
capital liberado», explica Ser-
gio Avila, analista de IG. «Si eje-
cuta bien, sus acciones tienen
potencial para recorrer un tra-
mo alcista basado en dividen-
dos y recompra, no en fusio-
nes inciertasy, anade. Sabadell
tambien rechaza, de momento,
posibles compras para crecer
en Espana, tras vender su filial
britanica.

OBJETIVO

Ganar cuota y mayor vinculacion

Captar y vincular clientes, tanto
particulares como empresas, se
ha convertido en objetivo prio-
ritario para seguir creciendo en
Espana. Este ano BBVA esta po-
niendo especial énfasis en las al-
tas digitales de los jovenes, que
crecieron un 46,3 % hasta sep-
tiembre. Por su parte, Sabadell
reconocio esta semana haberse
gedado un 25 % por debajo de
sus estimaciones iniciales e cap-

tacion de nuevos clientes en los
nueve primeros meses del afio,
debido a la incertidumbre por
el futuro de la entidad. «Hacer-
se cliente de un banco, sea una
pyme o un particular, sobre el
que habia duda de su continui-
dad... Me parece sorprendente
que solo haya sido eso», matizan
desde la catalana, donde asegu-
ran que en el ultimo mes ya han
observado «niveles mejores».



